Danmarks
Erhvervsfremmebestyrelse

NOTAT

Indkaldelse af ansegninger under Danmarks Erhvervsfremmebestyrelse
Tema: SMV’er og Brexit

1. Resume

Danmarks Erhvervsfremmebestyrelse indkalder ansggninger fra operaterer, der
kan tilretteleegge en indsats, som understetter danske sma og mellemstore virk-
somheder (SMV’er) med at handtere usikkerheden og omstillingen til nye han-
delsvilkar som falge af Brexit. Der kan sgges op til 10 mio. kr. Indsatsen skal
vare landsdekkende. Danmarks Erhvervsfremmebestyrelse kan finansiere op til
50 pct. af projektudgifterne. Baggrund, formél for indsatsen samt indhold og
krav til ansegning beskrives nedenfor.

2. Baggrund

Internationalisering af Danmark og dansk erhvervsliv er afgerende for Danmarks
vaekst og velstand. Eksport udger naesten 60 pct. af Danmarks BNP og tegner sig
for cirka hvert fjerde job i Danmark.

Det internationale marked er i stigende grad praeget af usikkerhed - herunder pa
grund af Brexit. Det stiller krav til danske virksomheders ressourcer og omstil-
lingsparathed. Brexit er en presserende udfordring, som danske virksomheder,
der samhandler med Storbritannien, skal hindtere og omstille sig til. Hvordan
Storbritannien skal forlade EU, og hvad rammerne for de fremtidige handelsvil-
kar vil vaere, er endnu uvist.

Storbritannien er Danmarks fjerdesterste eksportmarked med en samlet eksport
pa 77,5 mia. kr. 1 2016, hvilket er lidt mere end 7 pct. af dansk erhvervslivs sam-
lede eksport.! Ud af denne udgjorde vareeksporten til Storbritannien cirka 40
mia. kr. fordelt pa godt 2.700 virksomheder, herunder godt 2.500 SMV’er. Stor-
britannien er herudover Danmarks tredjesterste importmarked og har saledes stor
betydning for mange danske virksomhedernes forsyningskeder. Importen fra
Storbritannien udgjorde i 2016 65 mia. kr., svarende til ca. 7 pct. af den samlede
danske import.

! Danmarks Statistik, https://www.dst.dk/da/Statistik/nyt/NytHtmI?cid=23486
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Af de SMV’er, der eksporterer til Storbritannien, gér i gennemsnit ca. 9 pct. af
deres samlede eksport til Storbritannien. Mange danske SMV’er derfor relativt
meget eksponeret for Brexit udfordringerne. Geografisk er der flest SMV’er med
eksport til Storbritannien i Midtjylland (764), Syddanmark (667) og Hovedsta-
den (662), mens der er feerre SMV’er 1 Nordjylland (282) og pé Sjelland (211),
der eksporterer til Storbritannien.

Péa grund af Storbritanniens betydning for dansk import og eksport er det vigtigt,
at danske virksomheder forbereder sig pd at afbede de potentielle negative ef-
fekter - serligt for virksomheder, hvor eksporten til Storbritannien udger en be-
tydelig del af virksomhedens forretning. Virksomhedernes omstilling vil blandt
andet athaenge af, hvor eksponeret den enkelte virksomhed er over for det briti-
ske marked, hvordan virksomhederne er struktureret, og hvilke ressourcer de har
til radighed.

Omvendt vil mange SMV’er forventeligt have behov for hjelp til at gennem-
skue, hvad Brexit betyder for virksomheden. Og der er risiko for, at en virksom-
hed enten ikke reagerer hurtigt nok eller traeffer mindre hensigtsmassige forret-
ningsbeslutninger - til skade for den enkelte virksomhed og Danmark mere ge-
nerelt.

Til at afbede denne wudfordring er der udviklet en Brexit-tjekliste
(https://startvaekst.virk.dk/brexit-tjekliste). Den giver virksomhederne et indle-
dende overblik over omrader med betydning for samhandlen, der kan @ndre sig
i tilfzelde af, at Storbritannien forlader EU uden en aftale.

3. Indhold

Nerverende initiativ skal gennem en indsats med skreeddersyede og virksom-
hedsnere tiltag hjelpe virksomheder med at afklare og handtere usikkerheden
og omstillingen til nye handelsvilkar som folge af Brexit.

Formélet med indsatsen er, at danske SMV’er fastholder/eger omsetning, ek-
sport og beskaftigelsen. Derfor skal der vere en mélrettet indsats for at ege vi-
dens- og kompetenceniveauet om konsekvenserne af Brexit.

Virksomheders forberedelse af Brexit vil athaenge af den enkelte virksomheds
forretning og eksponering mod det britiske marked. Derfor skal en indsats tilret-
telegges, s den bedst muligt kan adressere virksomhedens individuelle pro-
blemstillinger og afklaring af, hvordan Brexit vil pavirke virksomhedens nuvee-
rende og/eller fremtidige veerdikeede med Storbritannien.

Der skal gennemferes radgivningsforleb for virksomheder om héndtering af
Brexit. Indsatsen kan ogsé indeholde andre aktiviteter.

Det er séledes centralt, at projektet som minimum indeholder en rddgivningsdel,
hvor virksomhederne har mulighed for 1:1 rddgivning om deres konkrete situa-
tion. Radgivningen ber ske med afsat i staerke sektorfaglige kompetencer og
indgéende markedskendskab, der kan imegdekomme virksomhedernes behov for
skraeddersyet radgivning.
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Udveelgelsen af rddgivere til individuel rddgivning med deltagervirksomhederne
kan ske pa to méder: Enten skal hver enkelt deltagervirksomhed selv vaelge rad-
giver (efter markedsafsggning), eller operateren skal (efter markedsafsegning)
udvaelge en eller flere radgivere til deltagervirksomhederne. Der kan evt. valges
en kombination af de to muligheder i et projekt. Hvis virksomhederne selv vel-
ger deres radgiver, skal operateren inden markedsafsegning bista deltagervirk-
somhederne med at fi stillet de relevante krav til de ydelser, som skal indkabes
hos radgiverne.

Nervarende annoncering er med forbehold for resultatet af udfaldet af forhand-
lingerne mellem Storbritannien og EU.

Projektet skal forankres hos en kontraktansvarlig partner/operater, der star for
administrationen pé alle de evrige partneres vegne og dermed er ansvarlig for
projektets gennemforelse. Operateren kan fx vaere en uddannelsesinstitution, en
erhvervsorganisation, et erhvervshus eller erhvervskontor.

Indsatsens malgruppe er SMV’er berert af Brexit. En indsats ber dog tilrettelaeg-
ges sa hovedfokus er pé virksomheder med op til 100 ansatte.

4. Krav til ansegning

Ansggningen skal ligge inden for rammerne af Danmarks Erhvervsfremmebe-
styrelses ’Strategi for decentral erhvervsfremme 2019’ og narvarende annonce-
ring. Det forudsattes, at indsatsen praesenteres over for virksomheder pa en over-
skuelig og brugervenlig méde, s& det er nemt og hurtigt for virksomhederne at
blive en del af projektet.

En operater skal anvende digitale lgsninger i udferelsen af projektet, som skal
formidles og lgses 1 sammenheng med den digitale erhvervsfremmeplatform
(som lanceres medio 2019). Det indeberer bl.a., at virksomhedsrettede indsatser
skal annonceres pa den digitale platform.

Ansgger skal som minimum beskrive folgende i1 ansggningen:

Hvordan projektet vil skabe effekter for beskaftigelse, omsatning og ek-
sport i de danske SMV’er ved Brexit. Anseger skal beskrive, hvordan projektet
vil bidrage til, at danske SMV’er formar at hindtere Brexit bedst muligt. For-
skellen p& omsatning, eksport og beskeftigelse i SMV’erne efter Brexit med og
uden projektet skal fremga tydeligt. Udbyttet af radgivningsforlebene og even-
tuelle andre indsatser mé gerne understettes med henvisning til erfaringer, un-
dersogelser eller analyser.

Gode og velbegrundede indikatorer og maltal. Anseger skal opstille klare vel-
begrundede maél og forklare, hvordan disse er fastsat.

Alle projekter vil blive mélt pa og skal i ansggningen angive forventede maltal
for felgende indikatorer:
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e Antal deltagende virksomheder i radgivning

e Antal deltagende virksomheder i kollektive arrangementer
e  Omsatning

e Arbejdspladser

e Eksport

Dertil kan komme projektspecifikke indikatorer, som anseger selv vurderer er
vigtige for at demonstrere indsatsens effektskabelse, og som projektet selv kan
angive 1 det elektroniske ansegningsskema.

Effektkeede og kritiske antagelser. Ansggers projektbeskrivelse skal omfatte
en klar og logisk effektkaede samt en beskrivelse af de kritiske antagelser for, at
projektet kommer til at virke efter hensigten. Om muligt skal de kritiske antagel-
ser vaere evidensbaserede. Ansggere skal saledes beskrive projektets effektkaede,
dvs. sammenhangen mellem projektets aktiviteter, output, resultater/effekter,
herunder effekter pa leengere sigt efter projektets afslutning.

Projektets partnere og deres rolle. Ansoger skal oplyse hvilke aktiviteter,
denne selv vil sté for og hvilke aktiviteter, som partnere eller eksterne konsulen-
ter udferer. Safremt partnere er kendt af ansager, skal disse ogsa oplyses.

Veldefineret malgruppe. Anseger skal beskrive projektets malgruppe.

Erhvervslivets behov for projektet. Ansoger skal sandsynliggere, at den fore-
slédede indsats imedekommer virksomheders behov og hjzlper til at skabe mer-
vaerdi. Ansgger skal redegere for i hvilket omfang erhvervslivet har udtrykt op-
bakningen til projektet eller direkte har efterspurgt dets aktiviteterne.

Projektets sammenhzeng med eksisterende indsatser. Ansgger skal beskrive
projektets sammenhaeng til relevante eksisterende indsatser pa omradet. Det er
vigtigt, at projektet ikke overlapper med allerede eksisterende indsatser, men sa
vidt muligt er i forleengelse heraf eller i koordination med.

Geografi. Ansgger skal beskrive i hvilken geografi, projektets aktiviteter for-
ventes at blive atholdt og den geografiske fordeling af effekterne. Projektet skal
veere landsdekkende, og den individuelle radgivning skal vere tilgeengelig i hele
landet. Det forventes derudover, at projektet formér at imedegé geografiske og
branchemaessige forskelle pa tveers af landet.

Budget. Ansoger skal beskrive udgifternes fordeling pa konti.
For generel vejledning til budget, se Danmarks Erhvervsfremmebestyrelse bud-

getvejledning: https://erhvervsfremmebestyrelsen.dk/sites/default/fi-
les/dem_budgetvejledning.pdf

Projektperioden er i udgangspunktet op til to &r med mulighed for forlengelse.
Projektet skal have hurtigt aftryk og hovedparten af aktiviteterne skal vere af-
viklet indenfor en periode pa 18 méneder, safremt eftersporgslen er til stede.
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5. Kriterier for valg af ansegninger

De indkomne ansggninger vil blive vurderet ud fra overensstemmelse med ner-
varende temabeskrivelse. Ved gennemgangen af ansegningerne vil der herud-
over blive lagt vagt pa:

a. Effekter for virksomhederne malt i forhold til beskzftigelse, omsztnin-
ger og eksport.

Ansgger skal beskrive effekterne for virksomhederne malt i forhold til beskaefti-
gelse, omsatning og eksport.

Den anslaede effekt for beskaftigelse beregnes som virksomhedens forventede
beskeeftigelse (fuldtidspersoner) et ar og tre ar efter endt projektdeltagelse fra-
trukket virksomhedens forventede beskeaftigelse uden deltagelse i projektet.

Den ansléede effekt for omsatning beregnes som virksomhedens forventede om-
setning et ar og tre ar efter endt projektdeltagelse fratrukket virksomhedens for-
ventede eksport uden deltagelse i projektet.

Den anslaede effekt for eksport beregnes som virksomhedens eksport et ar og tre
ar efter endt projektdeltagelse fratrukket virksomhedens forventede eksport uden
deltagelse i projektet.

Beskeftigelse, omsatning og eksport beregnes for alle deltagende virksomheder.
En projektansogning kan tildeles 0 -25 point pd dette kriterium.

b. Kvalifikation og kompetencer hos operater og partnere:
Ansgger skal beskrive sine egne og projektparternes kvalifikationer og kompe-
tencer inden for operaterrollen, internationalisering og Brexit.

En projektansogning kan tildeles 0 -25 point pd dette kriterium.

¢. Staerk og realistisk effektkade

Ansgger skal have en klar og logisk effektkaede samt beskrive de kritiske anta-
gelser for, at projektet kommer til at virke efter hensigten. Om muligt skal ef-
fektkeedens risikoanalyse vere evidensbaserede. Dette indebaerer ogsa, at anse-
ger har et solidt koncept med velbeskrevne aktiviteter, output og effekter. Ansg-
ger skal sandsynliggere, at relevante virksomhederne far adgang til kompetente
radgivere med viden om deres konkrete problemstillinger, og at dette ruster virk-
somhederne bedre til at handtere Brexit, s& beskaftigelsen, omsetning og ek-
sport pavirkes positivt.

En projektansogning kan tildeles 0 -20 point pd dette kriterium.

d. Steerkt og landsdeekkende partnerskab — kontant egenfinansiering.

Det vaegter positivt, hvis projektet gennemfores i et sterkt og landsdakkende
partnerskab med involvering/opbakning fra erhvervslivet. Der vil blive lagt vaegt
pa, at anspger demonstrerer at kunne imedega geografiske og branchemaessige
forskelle pa tvers af landet og tilgodese alle landsdele, safremt der er behov og
eftersporgsel fra virksomheder fra mélgruppen. Der laegges herudover veegt pé,
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at der gares brug af kontant egenfinansiering (frem for medfinansiering baseret
pa arbejdstid i de deltagende virksomheder).

En projektansogning kan tildeles 0 -15 point pa dette kriterium.

e. Ingen uhensigtsmaessige overlap med andre indsatser

Der vil blive lagt vagt pa, at projektet ikke har nogle uhensigtsmaessige overlap
med andre planlagte eller eksisterende indsatser. Der er flere igangvarende in-
formations- og vejledningsindsatser angéende Brexit, som projektet s& vidt mu-
ligt gerne skal veere i forleengelse heraf eller koordineret med s& uhensigtsmees-
sige overlap kan undgas.

En projektansogning kan tildeles 0 -15 point pa dette kriterium.

For at komme i betragtning til en bevilling skal en projektanseger opné
minimum 65 point.

6. Finansiering
Indsatsen finansieres af de decentrale erhvervsfremmemidler med op til 10 mio.
kr.

Der forventes at én anseger modtager bevilling (under sarlige vilkér vil to uaf-
hangige ansegere kunne komme i betragtning).

Projekter stottes med op til 50 pct. af de stetteberettigede udgifter. Den evrige
finansiering forventes at komme fra partnere i projektet, herunder egenfinansie-
ring fra de deltagende virksomheder, men kan ogsé komme fra stat, kommuner,
organisationer, fonde, mv.

Der kan ydes stotte til folgende typer udgifter:

e Lon

o Konsulentydelser

e Anlag og udstyr

e Revision

o Stotte til overhead udregnes som en standardsats pa 18 pct. af de angivne
lenudgifter.

Den offentlige stotte til projekter med decentrale erhvervsfremmemidler skal
veare 1 overensstemmelse med EU’s statsstotte- og udbudsregler.

Projektets indsats over for virksomhederne vil sandsynligvis blive anset som
statsstette. Stetten tildeles som de minimis-stette.? Det betyder, at der er mulig-
hed for at yde stette op til 200.000 EUR over en periode over 3 regnskabsér til
en enkelt virksomhed. Det kan have betydning, om virksomheden er forbundet
med andre virksomheder, der tidligere har modtaget statsstotte. Laes mere om

2 Kommissionens forordning (EU) nr. 1407/2013 af 18. december 2013 om anvendelse
af artikel 107 og 108 i traktaten om Den Europeiske Unions funktionsmade pa de mi-
nimis-stotte
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statsstottereglerne i Erhvervsministeriets Statsstettehandbog: https://em.dk/me-
dia/11922/01-12-statsstttehndbog-2017docx.pdf

7. Ansggningsproces
Ansggning om decentrale erhvervsfremmemidler soges hos Danmarks Erhvervs-
fremmebestyrelse.

Ansggninger vil blive vurderet pa baggrund af de kriterier, som fremgar af an-
segningsmaterialet, jf. ovenfor. Kun projekter, som stetter op om opgaverne i det
udmeldte tema, som de er beskrevet i afsnittene ovenfor, kan komme i betragt-
ning til tilskud.

Sekretariatet for Danmarks Erhvervsfremmebestyrelse (Erhvervsstyrelsen) ud-
steder kontrakt om medfinansiering med decentrale erhvervsfremmemidler eller
afslag og varetager sagsbehandlingen af de indkomne ansegninger.

Fristen for udfyldelse af det elektroniske ansegningsskema til ovennavnte
tema under Danmarks Erhvervsfremmebestyrelses decentrale erhvervsfremme-
midler er onsdag den 1. maj 2019 kl. 12.00.

Det elektroniske anseggningsskema finder du pa http://www.defb.dk eller di-
rekte via dette link.

Ansegningerne forventes behandlet pA Danmarks Erhvervsfremmebestyrelses
bestyrelsesmade den 26. juni 2019. Anseger vil herefter blive meddelt tilsagn
eller afslag.

Yderligere information

For yderligere information om temaets faglige indhold eller om ansag-
ningsproces kontakt: Tonny Danielsen, tlf. 3529 1434, e-mail
tondan@erst.dk eller Jakob Leth, tIf. 3529 1209, e-mail jaklet@erst.dk.

Find yderligere information via felgende links:

Danmarks Erhvervsfremmebestyrelse
www.defb.dk

Strategi for decentral erhvervsfremme 2019
https://erhvervsfremmebestyrelsen.dk/sites/default/files/strategi for decen-
tral_erhvervsfremme 2019.pdf.

Statsstottehandbogen
https://em.dk/media/11922/01-12-statsstttehndbog-2017docx.pdf
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